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Lisa Pulsinger
Senior Technical Evangelist & 
Product Manager, dox42

 Vertrieb und Pre-Sales
 Partnermanagement
 Produktweiterentwicklung

Ihre Referenten
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Jens Nannerup
Managing Consultant, Alight

 Konzeption und 
Entwicklung von 
Cloudbasierte Lösungen in 
Microsoft Azure

 Prozess Automatisierung

Justin Pfitzenreuter
Procurement Expert, KWS Saat

 Strategischer Einkauf im 
Bereich Agrar

 Risikomanagement und 
Hedging von Rohstoffpreisen



Innovatives
Software Produkt zur

Dokumentengenerierung

Intuitives Design 
komplexer Dokumente in

Dokumenten Output Flexible Integration

650+
Kunden

100+
Partner

HQ
Wien



Vorlagendesign in Microsoft Word, Excel & PowerPoint 



SharePoint

WebService

Database Custom

Dynamics 365

XML/JSON

Dataverse

CE|CRM, BC|NAV, FO|AX
Online & On Prem

Microsoft 365 & On Prem

Daten aus allen Quellen ohne Programmierung einbinden



PDF/A

<HTML>

Images

Custom

Mail

SMS

Azure Blob 
Storage



Alight Consulting GmbH
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Hintergrund
 Sitz in München
 Gründung im September 2012
 Standorte: München, Nürnberg, Leipzig, Cluj, Paris und 

Tunis

Vision
 Erfolgreiche IT-Projekte und nachhaltige IT-Lösungen im 

Bereich Azure und Microsoft 365
 Mit einem motivierten Team, ausgezeichneter Kompetenz 

und langjähriger Erfahrung im Mittelstand sowie mit 
Großunternehmen lassen wir die IT unserer Kunden strahlen



We are independent
and family-backed
company with a track 
record of growth by 
providing innovative 
solutions for farmers



Our portfolio includes seeds for 11 of the 13 most important crops/crop groups

Minor strategic potential for KWSGlobal acreage (in ha million) Global production (in t million)

X

X

X

Corn Rice Potato1 Soybeans Barley Rape-
seed

Sorg-
hum

Sun-
flowers

Sugar-
beet 2 RyeWheat Sugar-

cane 2
Vege-
tables

202 219 164
16

127
21 52 26 35 40 28 4 4

1162

761 757

359 353 298
157 137

72 58 50 44 15

Source: faostat.fao.org (Data for 2020), zuckerverbaende.de; 1 No commercial business for KWS, but target of strategic research and development. 
2 Sugarcane and Sugarbeet production numbers represent sugar extracted from these crops and not the crop produced.
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KWS ranks among the world`s leading companies for plant breeding 

NET SALES*
in million €

1,820
COUNTRIES

>70
EMPLOYEES*

5,319
INNOVATION*
in % of net sales 

17.3
YIELD PROGRESS 
crops Ø p.a. in %

1-2
*Financial year 2022/2023

Ranking 
by sales with agricultural crops  

1. Bayer

2. Corteva

3. Syngenta Group

4. KWS

5. Vilmorin

4

Global

1. Corteva

2. KWS

3. Bayer

4. Syngenta Group

5. Vilmorin

Europe

Sources: AgbioInvestor 2023 and KWS estimates. Ranking KWS and Vilmorin includes 50% of AgReliant sales each

2

Corn; 19bn

Soybean; 
9bn

Vegetables; 
6bn

Cotton; 2bn

Cereals; 
2bn

Rice; 2bn

Rapeseed; 2bn
Sunflower; 

1bn
Sugarbeet; 1bn

2022: 
45bn

USD Total

Global Commercial Seed Market (in USD)
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Ausgangssituation
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Ausgangssituation
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 Zentral definierte Vertragsvorlagen 
mit wiederverwendbaren 
Abrechnungsparametern

 Digitale Unterschrift auf 
sämtlichen Vertragsdokumenten und 
zentrale Archivierung

 Automatisierte Berechnung von 
Zahlungen anhand von Vertragsdaten 
und Qualitätsparametern

 Schnittstellen zwischen 
Schlüsselsystemen schaffen, um 
Transparenz zu erhöhen

 Fehlende Standardisierung im Vertrags- 
und Abrechnungsprozess
 Heterogene Vertragsgestaltung mit 

Microsoft Word
 Uneinheitliche Abrechnungsverfahren

 Viele manuelle Prozessschritte
 Vertragsabschluss zum Teil noch 

manuell und per Brief
 Abrechnungsprozess in Excel und 

manuelle Eingabe erhöhen die 
Fehlerquote

 Erhöhte Anforderungen an Know-How
 Herausforderung für interfunktionale 

Abwicklung



Informationsarchitektur
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Architektur
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GINCO-App

GINCO-
DB

Vertrags-
daten

Stamm-
daten

Qualitäts-
daten

Zahlungs-
daten

GINCO-Cockpit

oData
CDS-View-S/4

GINCO-API

MyKWS
Verträge einsehen, 

Zahlungen anfordern und 
Preisfixierung

IBP

Vermehrer-
Verträge

SA
P 

AP
I M

gm
t.

Provider 
Marktdaten



GINCO Demos
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GINCO
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Erstellung* von Rahmen-
Verträgen. 

Durchführung der 
Vermehrungs-Grobplanung

Pr
od

uc
tio

n
D

ep
ar

tm
en

t
G

IN
C

O

* Inkludiert Versand per DocuSign gemäß Unterschriftsrichtlinien, Archivierung und Nachverfolgung des Signierungs-Status zum 
Abgleich mit Planungsprämissen sowie zur Unterstützung des Operativen Prozessablaufs

Durchführung der 
Vermehrungs-Feinplanung

Erstellung* von spezifischen 
Verträgen auf Basis 

geschlossener 
Rahmenverträge.

Durchführung des 
Vermehrungsvorgangs

Flexible Erstellung* von 
vertragsrelevanten 
Dokumenten (z.B. 

Feldprotokoll, Preisfixierung)

Erfassung von physischem 
Wareneingang und 

Qualitätsparametern.

Erstellung* von Abrechnungen 
basierend auf flexiblen 
Modellen sowie zuvor 
erfassten Parametern



Vertragsstruktur
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Frame A
2022/23

Field 1

Field 2

Field 3

Field XYZ

Field Ha Variety

Field 1 10 …

Field 2 20 …

Field 3 15 …

Field XYZ 20 …

Contract 202300001

Contract 202300001.1
Contract 202300001.2
Contract 202300001.3
Contract 202300001.4



Flexible Erstellung von Vertragstemplates
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Vertragsstruktur abgebildet mit dox42
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Demo
Zahlungen
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…und an GINCO zur Vertragserstellung übergeben
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Demo
MyKWS
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Erfolgsfaktoren
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Erfolgsfaktoren
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03 Schnittstellen

02 Flexibilität

01 Offenheit

 MS Azure als Grundlage für robuste und sichere Infrastruktur
 MS Power Apps als Grundlage einer intuitiv bedienbaren Lösung

 Use Case initial klar definiert: „Vertrag aufsetzen, abschließen und abrechnen“
 Offen für neue Use Cases, die Mehrwert bringen

 Agilität und Flexibilität seitens Business und IT
 Erhöhte Anpassungsfähigkeit einer losgelösten Cloud Solution 

04 Platform

 SAP API Management als Zentraler Punkt für den Datenfluss
 Vereinfacht Authentifizierung



Zukunft
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Wo geht die Reise hin?
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 GINCO ist Teil der Template-Architektur, die die KWS im Rahmen ihrer S4-Transition in den nächsten 
Jahren global ausrollen wird
 Entlastung des Globalen Shared Service Center von manuellen FI-Buchungen

 Grower Portal zur Kommunikation
 dox42 in Kombination mit DocuSign für weitere Use-Cases vorgesehen

 Integration von weiteren Businessanforderungen:
 Preisfixierung: Vermehrer können sich in GINCO „ihren“ Preis für das vermehrte Saatgut sichern 

(Übertragung von aktuellen Börsenkursen)
 Erfassung der Standardpreis-Komponenten als Basis für die Produktkosten-Kalkulation (in S4)
 Anbindung an globales Vertragsarchiv

 Stabilisierung und Vereinfachung der Bedienung (Fehlermeldungen etc.)



Q&A
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